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ALTERNATIVAS RESULTADOS SERVICIOS
Alstom entra en la energia oceanica Criteria paga un dividendo La Caixa obsequia con una tarjeta regalo
complementario en la contratacion de seguros

Il Alstom Hydro ha entrado en el mercado de la
energia ocednica tras firmar un acuerdo de cola-
boracién con la canadiense Clean Current Power
Systems Incorporated, especializada en el disefio
y experimentacion con tecnologia para la genera-
cion de energia mareomotriz.

0l Criteria hizo efectivo el miércoles el pago de
un dividendo complementario con cargo al
ejercicio 2008 de seis céntimos de euro brutos
por accién, que fue aprobado por la Junta de
Accionistas el pasado 7 de mayo.

Il La Caixa obsequiara con una tarjeta regalo con
hasta 200 euros a los clientes que contraten p6li-
zas de seguro de SegurCaixa Holding. La oferta
abarca los productos SegurCaixa Auto, SegurCaixa
Hogar, VidaCaixa Salud Individual y Vida Familiar.

Enalcat traspasa los Andes

La empresa reusense especializada en energias alternativas espera alcanzar este ano hasta el 70% de su
facturacion en mercados exteriores gracias al prestigio internacional que tiene la industria solar espanola
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( : on el mercado domésti-
co bloqueado debido a
una pésima planificacién

por parte de la administracion,

aEnalcat no le ha quedado mas
remedio que buscarse la vida
fuera. Italia es ahora el desti-
no. En el pais transalpino esta
creciendo el interés por las
energias renovables, especial-
mente la solar, y la experien-
cia que en este ambito tienen
tanto las empresas alemanas co-
mo las espaifolas lleva a que
los bancos faciliten la financia-
cion unicamente cuando los
proyectos de huertas solares

o instalaciones en general de

energia fotovoltaica vienen ava-

lados por una empresa de es-
tos paises.

«El mercado internacional
es una de las principales sali-
das que tenemos, porque la
gran experiencia que tiene la em-
presa espaiola nos da un lu-
gar privilegiado», explica Ge-
rard Pages, gerente de Enalcat
y fundador de la misma junto
a su padre, Gabriel Pages. El
primer destino ha sido el italia-
no, donde se espera abrir una
delegacion el afio que viene
para atender el volumen de tra-
bajo que esperan. El segundo
mercado, en el que la empre-
sa reusense esta empezando
a moverse, son los Emiratos
Arabes: grandes ciudades crea-
das en medio del desierto pre-
cisan de energias renovables y
localizadas en el mismo punto
para poder crecer, y la energia
solar es obviamente una posi-
bilidad a tener en cuenta.

Enalcat confia en mantener
sulinea de crecimiento de la ma-
no de la exportacion. Creada a
finales de 2004 con la inten-
cion de ofrecer los servicios
integrales desde el suministro
de placas hasta el disefio y la
instalacioén, ha pasado de fac-
turar 300.000 euros en su pri-
mer afio a 6.100.000 el afio pa-
sadoYy, si se mantienen las pre-
visiones respecto al mercado
itlaliano, alcanzar los 10 millo-
nes este ano.

Contratando sobre el terre-
no. De la misma forma ha cre-
cido la plantilla de Enalcat, que
ha pasado de tres trabajado-
res en un inicio a 22 el afio pa-
sado. Este ano, debido ala ines-
tabilidad del sector, se ha re-
ducido la némina a once
trabajadores, a los que se su-
man los que se contratan en el
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Gabriel Pageés sostiene una placa solar en las instalaciones de Enalcat, en Reus. roto: Txema MORERA

punto en que se hace la obra.
Dentro del mercado espaiiol, los
principales mercados son Ca-
talunya, el Pais Valencia y Ara-
gbén, aunque tam-
bién han efectua-
do instalaciones en
Castilla-La Mancha
y Andalucia. «No-
sotros llevamos la
direcciéon de la
obra, desplazamos
a los ingenieros y
subcontratamos so-
bre el terreno todo
el montaje», expli-
ca Pages.

La em

presa
confia en llegar
a 10 millones de
facturacion con
la entrada en el
mercado italiano

En Espafa, la nueva regula-
cion hareducido el precio del
kilowatio producido por ener-
gia solar. En la legislacion va-
lida hasta sep-
tiembre de
2008, el kilowa-
tio se pagabaa
45 céntimos.
Ahora, si es una
instalacion de
cubierta, vade
32 céntimos a
34 en funcién
del tamafno de
la instalacion,
mientras que

en las huertas sereduce a 29,5
céntimos.

La caida del mercado espa-
nol, que absorbia la mitad de
las placas solares que se con-
sumen a nivel internacional,
ha llevado a la existencia de
un exceso de placas en manos
de los fabricantes, que se han
visto obligados a reducir el pre-
cio de este material un 30%.
Esto comporta que la rentabi-
lidad en la inversién sea igual
o mejor que con el decreto an-
tiguo, con unas tasas del 10%
al 12% garantizadas durante
25 aios.

I Un sector

paralizado

Cambiar tres veces el marco
juridico de un nuevo sector no
es precisamente la mejor for-
ma de impulsarlo, pero es lo
que ha hecho el Gobierno es-
panol con la energia fotovol-
taica. La primera normativa se
redacté en 2004 y fue vigen-
te hasta 2007, cuando se for-
mulé otro real decreto que fue
valido hasta el 28 de septiem-
bre. Este marcaba una poten-
cia maxima fotovoltaica a ins-
talar en toda Espana durante
este plazo de 1.600 a 1.800
megawatios, pero en la reali-
dad, a la hora de cerrar el pla-
zo, habia 3.500 megawatios
instalados. «La normativa es-
taba mal hecha, porque no pre-
veia lo que pasaria despuésy
todos se lanzaron a instalar
el maximo de potencia y co-
nectarse a la red antes de que
caducase el plazo», argumen-
ta Gerard Pages.

El nuevo decreto establece cu-
pos maximos anuales de 500
megawatios, la mitad de los
cuales son huertas solares y
el resto en cubiertas de gran-
des naves, que es la férmula
que se pretende incentivar pa-
ra evitar el impacto de las pla-
cas sobre el paisaje. De he-
cho, los proyectos para insta-
laciones en huertas solares
estan ya previstos para todo lo
que queda de ano e incluso
para el proximo, mientras que
es mucho menor la demanda
para instalar placas en cubier-
tas.

El resultado es que el merca-
dio se ha enfriado mucho. «Los
bancos ven con buenos ojos fi-
nanciar estas instalaciones,
pero con todos los retrasos
burocraticos las condiciones
que se habian pactado inicial-
mente cambian a la hora de

la realidad», explica Pages.
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